


AFRASIA Bank continue de renforcer son engage-
ment envers les sociétés de gestion (management 
companies) opérant dans le secteur financier de l’île 
Maurice, en mettant en avant son rôle de partenaire 
stratégique. Dans un marché en constante évolu-
tion, la banque collabore étroitement avec ces ac-
teurs clés pour répondre à leurs besoins spécifiques 
et faciliter leur succès sur la scène internationale.

«AfrAsia adopte une approche proactive en 
travaillant en étroite collaboration avec les sociétés 
de gestion pour répondre aux exigences spécifiques 
du marché. L’île Maurice offre une gamme d’options 
corporatives, notamment des sociétés, des fiducies, 
des fonds d’investissement, des fondations, et plus 
encore, opérant dans un cadre réglementaire, fis-
cal et juridique simple. La présence d’environ 187 
sociétés de gestion à Maurice ajoute une valeur 
significative à notre secteur du global business et 
souligne notre attrait en tant que choix compétitif et 
sûr pour les acteurs mondiaux cherchant à s’établir 
en Afrique, en Asie et sur d’autres marchés clés», 
indique Nadeem Carrim, Head of Relationships 
- Global Business d’AfrAsia.

Les sociétés de gestion jouent un rôle vital 
en tant qu’intermédiaires essentiels entre le sec-
teur bancaire et les clients, englobant des enti-
tés corporatives et des personnes fortunées qui 
sont référées à la banque. En établissant diverses 
structures, tant au niveau national qu’internatio-
nal, ces sociétés de gestion contribuent dans le 
positionnement de Maurice en tant que centre 
financier international de choix. «Au-delà des socié-
tés de gestion locales, la banque AfrAsia a établi des 
partenariats favorables avec de nombreuses sociétés 
de gestion hors de Maurice. Chaque société de gestion 
opère avec un appétit de risque distinct et un marché 
cible spécifique, offrant à AfrAsia une position bien 
adaptée pour fournir des produits et des services à 
valeur ajoutée qui correspondent précisément à leurs 
besoins individuels», poursuit Nadeem Carrim.

Ce dernier de faire ressortir que l’approche de 
la banque va au-delà de la simple facilitation des 
ouvertures de comptes ; elle vise à être un véritable 
partenaire pour ses clients, les accompagnant dans 
leurs projets. «À mesure que les clients adoptent des 
stratégies financières de plus en plus sophistiquées, 

notre capacité à offrir un soutien complet en matière 
de gestion de trésorerie, de gestion de patrimoine et de 
financement devient primordiale», ajoute-t-il.

Les sociétés de gestion, avec l’apport des 
banques, jouent un rôle essentiel dans la promo-
tion du secteur financier mauricien. Leur expertise 
dans la navigation des complexités des marchés 
mondiaux, associée à leur compréhension des ré-
glementations et des opportunités locales, les rend 
essentielles pour promouvoir l’île Maurice en tant 
que centre financier international de substance. 
Les sociétés de gestion se doivent aussi d’évoluer 
stratégiquement pour s’aligner parfaitement sur 
les changements réglementaires et les nouvelles 
technologies. Une réponse adaptative pour main-
tenir leur position, mais également pour renforcer 
la confiance des investisseurs et garantir des opé-
rations solides à l’intérieur et à l’extérieur de Mau-
rice. Aussi, avec le programme e-KYC, qui tend à 
améliorer l’efficacité et l’exactitude de la collecte des 
données et l’évaluation des risques, les acteurs du 
secteur des services financiers s’attendent à un im-
pact positif sur les sociétés de gestion.

LES sociétés de gestion ont été le moteur du 
Global Business en attirant de grands groupes 
internationaux vers le centre financier mauricien. 
Au cours des 30 dernières années, les socié-
tés de gestion ont relevé divers défis et se sont 
adaptées aux exigences du marché. Au départ, 
ce secteur se concentrait sur le commerce, les 
fonds d’investissement et les sociétés de gestion 
de portefeuilles. Aujourd’hui, l’activité ‘Global Bu-
siness’ est en mesure d’offrir une large gamme 

de véhicules sophistiqués, tels que les courtiers 
en valeurs mobilières, les actifs virtuels et les 
licences à capital variable. De plus, le secteur 
contribue à hauteur de 8,4 % à l’économie et em-
ploie directement quelque 7 000 personnes.

La SBM s’est positionnée efficacement 
dans cette mouvance en guidant les manage-
ment companies dans leurs activités. «Je dirais 
que la SBM est complémentaire aux management 
companies. Tandis que ces dernières sont expertes 
en termes de conseil sur la meilleure structure pour 
leurs clients, la banque s’assure que la transac-
tion bancaire est complétée selon les attentes des 
clients», soutient Robin Appadoo, Head of Global 
Business du département Corporate Interna-
tional Banking de la SBM Bank (Mauritius) Ltd. 
L’institution bancaire offre ainsi un service com-
plet aux gestionnaires d’investissement et aux 
entreprises de gestion de fonds, avec un bureau 
dédié opérationnel pratiquement 24 heures 
sur 24 et un service de conservation (‘Custody  
Services’) exhaustif pour la conservation des 
titres des clients.

La SBM offre à la fois des produits et services 
bancaires et non bancaires et sert les entreprises 
internationales impliquées dans différents secteurs 
d’activité. Outre l’objectif de faciliter les transactions 
dès l’ouverture d’un compte, avec notamment une 
multitude de devises qui peuvent être utilisées par 
les entreprises, les clients ont accès à la salle des 
marchés de la banque pour effectuer efficace-
ment leurs opérations de change. «Une autre force 
de la SBM par rapport aux sociétés de gestion est sa 
présence régionale, avec des opérations à Maurice, en 
Inde, au Kenya et à Madagascar. Sans compter que 
la Banque joue un rôle clé dans la facilitation du com-
merce entre ces pays», fait remarquer Robin Appa-
doo. La banque a aussi dû s’adapter aux nouvelles 
méthodes de travail à la suite de la crise sanitaire. 
Pour cela, les structures ont été revues pour mieux 
protéger les clients afin de pouvoir opérer en toute 
sécurité. Cette nouvelle normalité a aussi été l’oc-
casion pour la SBM de tester son plan de ‘business 
continuity’ pour éviter la perturbation de ses opéra-
tions. «Cela démontre notre capacité d’adaptation dans 
le secteur du ‘Global Business’.»
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